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9 profitable Geschäft sideen in Strandorten: 

1. Ferienunterkunft 

Wenn Sie zuhause genügend Räume haben, dann könnten Sie diese an Touristen vermieten. 
Es gibt viele Websites, bei denen das ganz einfach ist. Allerdings sollte man sich vorher über 
die umfangreichen rechtlichen Bestimmungen zur Vermietung von Ferienräumlichkeiten 
informieren. 

2. Fotostudio 

Die Besucher an einem Strand sind meistens keine Einheimischen, sondern Touristen, die oft 
jeden Moment einfangen möchten , den sie dort verbracht haben. Daher hat ein solches 
Geschäft gute Chancen, Kunden anzulocken . Auch wenn die Selfies diesen Bereich 
dominieren, gibt es immer noch viele Dinge, die nur ein Fotostudio machen kann. 

Sie können Verschiedenes ausprobieren, um Ihr Geschäft erfolgreich zu machen. Benutzen Sie 
Ihre Kreativität ! Und denken Sie daran: der Erfolg eines jeden Unternehmens hängt von seiner 
Kreativität und Einzigartigkeit ab.  

3. Fahrräder - / Rollerverleih 

Touristen lieben es, Orte auf eigene Faust zu erkunden. Sie können Fahrräder, Roller und 
ähnliche Dinge zur Miete anbieten. Dieses Geschäft  kann sogar vom Hinterhof Ihres Hauses 
aus verwaltet werden. 

Um Ihre Kundschaft zu vergrößern, sollten Sie Ihre Dienste nur zu wettbewerbsfähigen Preisen 
anbieten. In der Anfangsphase ist es aber manchmal eine gute Idee, Preisnachlässe  in 
Erwägung ziehen . Sobald Sie das Gefühl haben, dass Ihr em Angebot ein bisschen mehr 
Bekanntheit guttäte , können beispielsweise Flugblätter  verteilen, in denen Sie für Ihr Geschäft 
werben. 

4. Café  / Restaurant 

Sie könn ten ein eigenes Café oder Restaurant in der Nähe eines Strandes eröffnen. Das 
Restaurantgeschäft ist natürlich schon sehr weit verbreitet. Aber egal in welcher Stadt Sie 
leben, wenn Sie Ihren Kunden einen guten Service bieten können, werden Sie wahrscheinlich 
Erfolg haben. Und Sie sollten etwas bieten, womit Sie anderen überlegen , wie zum Beispiel 
besondere und seltene Angebote zu bezahlbaren Preisen. 



 
 

 

2019-1-FR01-KA202-062219 
This Project has been funded with support from the European Union.  
This document and all its content reflect the views of the author therefore the Commission cannot 
be held responsible for any use which may be made of the information contained therein. 

5. Bootsverleih 

Die Beliebtheit von Stränden liegt an ihrer unmittelbaren Nähe zum Meer oder zu einem See. 
Touristen fahren gerne mit dem Boot über das Wasser. Mit einem Bootsverleih können Sie 
sehr gutes Geld verdienen. Allerdings müssen  Sie zuvor bestimmte behördliche 
Genehmigungen einholen.  

 

6. Sportgeschäft  

Menschen am Strand genießen dort die Zeit mit ihrer Familie und Freunden. Kinder haben 
immer Spaß an Sport und Spiel, egal wo sie sind. Um dieser Tatsache gerecht zu werden, 
könnten Sie ein Geschäft eröffnen, wo Sie verschiedene Dinge anbieten, die genau darauf 
hinzielen. Zum Beispiel, wenn es eine Beachvolley-Anlage am Strand gibt, wäre es gut, alles 
anzubieten, was man für diesen Sport b raucht.  

7. Surfshop 

Strände sind so beliebt, weil man dort Dinge tun kann, die nirgendwo anders möglich sind . 
Eine dieser Aktivitäten ist das Surfen und  viele Menschen lieben diesen Sport einfach. Die 
meisten Touristen werden nicht unbedingt Surfer sein, und für gelegentlichen Gebrauch oder 
um es einmal auszuprobieren, sind sie gerne bereit, sich Surfbretter und andere 
Ausrüstungsgegenstände für diesen Sport auszuleihen. Ein Surfshop ist also eine 
Geschäftsidee, die durchaus gebraucht werden kann.  

8. Reiseleiter 

Sie könn ten auch Reiseleiter werden und so Ihre Dienste den Touristen anbieten. Aber dazu 
müssen Sie gute Kommunikationsfähigkeiten mit guten Kenntnissen über historische und 
sonstige interessante Hintergründe Ihres Standortes haben. Natürlich geht das nur, wenn 
dieser nicht in einem kleinen verlassenen Ort am Meer ist und auch tatsächlich eine 
Geschichte vorzuweisen hat. 

9. Organisation von Veranstaltungen 

Event-Organisator ist auch ein Geschäftsmodell, mit dem Sie Touristen aber auch 

Einheimischen Ihre Dienste anbieten können , die eine Veranstaltung am Strand durchführen 

möchten. Vergessen Sie nicht, dass Sie für jedes Event die Erlaubnis der Behörden einholen  

müssen!  

 


